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株式会社FPライズ 
代表：石塚  駿平

ネットで顧客を集める
FP専門ホームページ集客法
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プロフィール
• 株式会社FPライズ代表　石塚 駿平 
FPに専門特化した集客支援・情報提供 

• 早稲田大学卒後、主にウェブを使った 
地域ビジネスの集客支援を行うベンチャー企業に入社 

• ホームページ作成、リスティング広告、コピーライティング 
（売れる文章術）、コンサルティング、DM（ダイレクトメール） 
作成などのノウハウを蓄積、その経験を活かし独立系FP向け 
に特化して活動中。
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このセミナーでお伝えすること

• どうやったら『集客できる』 
ホームページを作る事ができるのか？ 

• FPはどうウェブ集客の戦略を立てるべきなのか？ 
• ホームページ”だけ”に目を向けてはいけない理由
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集客でよくある勘違い

•実際のサービスの質と集客できるか 
どうかは全く関係ない 
→いかに”良さそう”に魅せるかが勝負。 
→表面上の情報だけで判断される。 
相手に伝わったことが全て。
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ホームページ集客
メリット デメリット

・一度作ったら自動的に 
　集客し続けてくれる

・費用対効果が高い

・検索された時の受け皿 
　になる（他媒体との連動） 

・田舎だとどうしても不利 
（特に来店型の場合）

・正しい戦略を知らないと 
　効果が出しにくい
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なぜほとんどのFPが 
ホームページを作っても 
集客できないのか？
アンケートの結果を見ると、 
ホームページから集客できているFPは＿＿％

FPのホームページは他の業種と 
同じやり方では通用しない
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一番大事なページは？

•＿＿＿＿＿＿＿ページが一番大事 
ここをしっかりと作り込む必要がある
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反応の取れない 
ホームページの問題点

1.＿＿＿＿＿＿＿する理由がわからない 

2.＿＿＿＿＿＿＿が伝わっていない 

3.＿＿＿＿＿＿＿がない 

4.＿＿＿＿＿＿＿が払拭できていない 

5.＿＿＿＿＿＿＿がしづらい
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１.相談をする理由がわからない

FPに相談するのは一般的ではない。 
なぜわざわざその選択をするべきなのか？ 
それを理解してもらう必要がある 
!

ホームページを見る人の＿＿＿のレベルは？
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2. 相談のメリットが 
　伝わっていない

・相談をすることで 
どんな良いことがあるのか？ 

→これをしっかりと伝える必要がある 
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得られるメリット

•お客さんは、相談をしたいのではなく、
相談によって得られる結果が欲しい 

• こんな形の伝え方はNG！ 
→
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３. 信頼感がない

①＿＿＿＿＿＿＿ 

②＿＿＿＿＿＿＿ 

③＿＿＿＿＿＿＿ 

④＿＿＿＿＿＿＿

⑤＿＿＿＿＿＿＿ 

⑥＿＿＿＿＿＿＿ 

⑦＿＿＿＿＿＿＿ 

⑧＿＿＿＿＿＿＿

Q.信頼感を出す為に使えるものとは？
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４.不安が払拭できていない

• ファイナンシャルプランナーって何？ 
どんなことをしてるの？ 

• ＿＿＿＿＿＿けど相談して大丈夫？ 
• 追加でお金とられないかな？ 
• ＿＿＿がないけど大丈夫？
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５.問い合わせがしづらい

• 電話番号 
• 問い合わせフォーム 
• 相談料金 
• 営業時間

最低限必要な情報

• 相談する場所 
• 来店型？訪問型？ 
• 相談の流れ 
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５.問い合わせがしづらい

•必ずこの部分に問い合わせ情報を入れる 
→＿＿＿＿＿・＿＿＿＿＿・＿＿＿＿＿ 

• ＿＿＿＿＿＿＿＿はなるべく少なくする 
• ＿＿＿＿＿と＿＿＿＿＿＿を 
○○にするだけでも反応は変わる！
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『作っただけで終わり』
にしてはいけない

•ホームページ完成後の戦略とは？ 
•追加するべきコンテンツは・・・ 
＿＿＿＿＿・＿＿＿＿＿・＿＿＿＿＿ 
☆徐々にホームページの集客力を上げていく
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HP集客の方程式

アクセス数 x 反応率 = 問い合わせ数
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やるべきこと

１.反応率の高いHPを作る

2 .そこにアクセスを流す
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アクセスを集める

ホームページ

・SEO（検索） 
・リスティング広告 
・ブログ 
・メルマガ 
・ポータルサイト 
・フェイスブック 
・ツイッター 
・コラム等 
・リアル媒体
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アクセスの”質”
☆アクセスには、”問い合わせに繋がる” 
　アクセスとそうでないアクセスがある

【問い合わせに繋がらないアクセス】 
→『新宿　歯医者』『FP　3級』

【問い合わせに繋がるアクセス】 
→＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿
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SEO 
（検索エンジン上位表示対策）

• キーワードが検索され 
た時に自分のホーム 
ページが表示されるか 

• SEOに影響を与える 
要因とは？ 
→＿＿＿＿＿＿＿＿

「FP  相談」で検索
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SEOを考慮したページ追加術
!

• 追加するページは＿＿＿＿＿を意識する 
• 問い合わせに繋がるアクセスを集める  
テクニックとは？ 

• やってはいけないSEO対策とは？
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リスティング広告 
（別称：PPC広告、キーワード広告）

• キーワードを登録すると 
広告が出る 

• 1クリック毎に料金が 
かかる仕組みになっている 

• お金がかかる分、 
効率的にアクセスが集まる 

• 地域を限定して配信ができる

「FP  相談」で検索
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リスティング広告はどう使うべき？

• ネット集客でスピードを出したいなら必須 
• 問い合わせに繋がりやすいキーワードを選り 
すぐって設定しておくと非常に効果的。 
→具体的なキーワードをお伝えすると・・・ 

• 地域限定で配信できる機能を上手く利用する 
• ＿＿＿＿＿＿広告は安い費用で集客に繋がる


