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2014年2月21日

CFP 張榮敏

(Bryan Youngmin Chang)

Hope for the Best, Plan for the Worst !!



1. 韓国內 金融 資格

CFP AFPK 銀行 FP 保險 IFP 證券投資相談士

資格分類 民間資格 (国際) 民間資格 (國內) 民間資格 (国內) 民間資格 (国內) 民間資格(国家委託)

認定機關 (社 )韓国 FP協會 (社 )韓国 FP協會 金融硏修院 生,損保協會 韓国 金融投資協會

應試要件
AFPK 取得 後
敎育履修者

所定敎育 履修者 制限なし 制限なし 制限なし

資格更新 2年 2年 3年 2年 2年

合格基準 70点 70点 60点 60点 60点



2. 韓国 FP協會 資格 認證 手続き

教育修了 試験に合格 認証申請 (倫理性) 

教育修了 試験に合格 実務経験 認証申請 (倫理性)

AFPK資格認証を受けるために実行する必要手続き

CFP資格認証を受けるために実行する必要手続き



3. CFPとAFPK 合格者の推移

CFPとAFPK教育修了試験合格者の推移

AFPK教育修了者

AFPK資格試験合格者

CFP教育修了者

AFPK資格試験合格者



4. AFPK, CFP 認證者の累積

- 教育修了者の累積数 - CFP認定者

- 資格者試験合格者の累積数 - AFPK資格認定者

(更新) 2012 CFP資格認定 1,436人

(新規) 2012 CFP資格認定 5 07人

有効認証者3,639人

(更新)2012 AFPK資格認定 8,390人

(新規) 2012 AFPK資格認定 7,130人

有効認証者29,095人
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5. 全世界 CFP 認證者の数

(2012年末基準)

全世界の総認証者

147,822人
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6. 業種別 CFP 累積 認證者

(2013年 6月 基準)

総計

FP会社

その他

銀行

損害保険会社

生命保険会社

保険代理店

他の銀行

その他の金融

金融投資業



7. FP 収入源分類

• FPの輸入に伴う収入の種類は、手数料（Commission）が最も高く、相談料（Fee）、講演料、

提案書作成料、印税の順に表示される。 2010年に比べて、顧客のFPに対する認識とニーズが拡大に

応じて、Fee比重と講演校高まっ手数料の割合が低くなったが、大きな変動はありません

分類

相談料（FEE） 手数料
（Commission）

講演料

2010年 2012年 2010年 2012年 2010年 2012年

FP会社 21.5 27.5 46.9 40.3 15.3 15.8

銀行 , 證券会社 7.4 5.7 24.7 21.8 5.6 7.3

保険会社 8.2 7.7 70.0 64.6 7.2 10.0

その他 10.5 6.3 36.8 26.6 7.0 6.3

日本(2011年) 55.4 32.9 その他 11.7

単位（％)



銀行

保險證券

Fund 販賣

(1999)

資本統合法/

支給 ,決済
機能(2008)

Banca/保險販賣 (2003)

資本統合法/無限の金融商品の開発(2008)

Fund 販賣 (2005)

Bancasurance/保險販賣

(2003)

Asset/預積金販売
(2007)

8. 資本統合法施行後の金融会社間の業務領域の変化

銀行、証券、保険の領域区分がなくなる ファイナンシャルプランニングの環境

低金利を克服するための代替要求 ファイナンシャルプランニングの必要性

販売勧誘者制度の施行に金融商品のOutsourcing                    FP Firmの拡大



9. 韓国内のGAの市場の大競争時代の到来

2013年 末 基準 約 4,000 社 以上



資産運用

税務対策

継承対策

遺言と信託

資産運用

税務対策

継承対策

遺言と信託

ローン/決済
デリバティブ

Private Banking

1970年代 1980年代

資産運用

税務対策

継承対策

遺言と信託

ローン/決済
デリバティブ

ヘッジファンド

Family Office1）

グローバル市場への

アクセス

Wealth Management

1990年代

金融サービスだけでな

く、顧客を取り巻くす

べての問題を解決する

"Total Life Care"

Life Care

2000年-

金融One-Stop Service 

（銀行+証券+保険+税+不動産）

すべてのLife-Needsの

カスタムサービス健康、余暇...）

+

1) Family Office：運用担当者、会計士や弁護士などの専門家がFull-timeに雇用され、家族の資産

管理を担当する

(ソース : Merrill Lynch/Gemini Consulting, “World Wealth)

10.  Private Banking 発展過程



• 40万人のうちの専属保険会社25万Vs。GA従事者（16万）、6:4の割合

-> GAへの人材の移動が加速している傾向にある

• 保険の保険代理店を中心に、生涯設計の概念に

導入（外資系生命保険会社の国内進出などの影響）

• 顧客を直接訪問するOutdoor sellingと接点マーケティング

（家族のマーケティング可）

• 終身保険と年金などの長期の商品を中心に、顧客攻略

• アフターサービスの不足および他の領域の包括的サービス能力不足

• 成熟した市場での競争強化予想
•

11. 韓国内の資産管理市場の現状（保険業）



 特化の顧客を対象としたPB業務

（別のブランドで運営することにより、ブランド価値の向上）

 資産を守る仕事

（節税と総合課税回避の戦略、それ以外の法律サービスなど）

 持株会社およびサービスの包括主義に様々なサービスを提供

（ファンドの販売、保険、信託業務可）：Bancasurance市場拡大

 蓄積された顧客情報を活用した差別化された顧客の創出

 継続PB人材育成を通じた競争力の確保：モチベーション不足/転職
など

11. 韓国内の資産管理市場の現状（銀行業）



• 2000年代半ばの株式市場高と間接投資商品の活性化の恩恵
Wrap Account 商品や金銭信託等で顧客差別化試み

• 資産増殖型資産管理：短期投資  の誘導

• 過去から繰り返されている投資家の紛争と低倫理的認識

• 営業網との長期資産管理マインドの不足や専門担当者の不在

• 今後急激なインターネット株式売買の増加により、収益構造の悪化予想

11. 韓国内の資産管理市場の現状（證券業）



サービスの質

総合サービス能力

銀行

證券

12.総合分析

高

高

保險



本当の意味でのファイナンシャル·アドバイザー

www.facebook.com/ifa.story

(Independent Finanacial Agent)



多様性と個性を網羅する組織

Agency

Agent



iFAは、プラットフォームベースの会社??

iFA法律事務所

法務、税務、労務、不動産）



Customerによる選択の動機

信頼できる企業

最高の商品

専門家サービス

信賴

滿足

回避

競合他社 -->お客様への視点転換

iFAのお客様は、FA（Financail Agent）
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iFA Edu Cubeは誰でも参加可能な

開かれた教育の場！

（www.ifa.co.kr/ edu）

iFA オープン教育：Edu Cube



iFA Edu Cube 運営理念

金融、保険商品の理解：42回

Customerの理解：38回

財務設計能力の強化：29回

(2013年中に実施したEdu Cube 教育)



iFA Edu Cube 2.0

「組織の学習能力が競争力の源泉"

1。 Edu On Demandプラットフォームを提供することで、自己主導的な学習環境をサポート

2。 FAの知識指数（KQ：Knowledge Quotation）の管理

3。教育システムの反映を通じたiFA教育Vs。FA間のコミュニケーション

強化の取り組み。 Serendipity効果を通じた教育の教育参加の増大強化

4。 Serendipity効果を通じた教育参加の増大

5。プラットフォームの拡張戦略に基づいて電算インフラストラクチャの

教育モジュールの取り外し/公開（2014。7。1予定）



「組織の学習能力が競争力の源泉“

1. Edu Cube2.0実施のためのiFAスタジオ開設

2. 金融商品教育サンシファ：コア商品別セグメントと

受講インセンティブ支援（逆オークション方式）

3. 常時教育システム用意 : TED ベンチマーキング

(20分前後の動画コンテンツ持続開発）

4. スタジオを活用したポットキャスト放送開始

iFA Edu Cube 2.0
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すべての業務をより簡単かつ身近に
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USER
(Agent)

Administrator
(Staff)

行政案内 顧客管理 販売管理 教育支援 相談支援

人事 お客様 契約 給与 統計

iFAクラウドシステム
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契約の登録
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保険設計代行サービス
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割り勘
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iFAクラウドモバイルWebシステムについて

(新しいCSS、求めてる何でも

やりたい何も可能になります)
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実績照会

満期到来リスト

手当の予測

ランキング

維持率照会

延滞。実効

提携会社のリンク

実績

在籍人数

稼働率

維持率保険会社別実績

当日実績

累積実績

iFAクラウドモバイルWebシステムについて
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給与情報

人事情報

コード情報

証明書発行 アンケート/投票

アカウントの設定 割り勘

iFAクラウドモバイルWebシステムについて



iFA全国事業団網







ファイナンシャル·アドバイザーが働きたがる

最高の会社

財務設計業界のGoogle！

あなたが主人公です。

Showcase 
エージェント採用説明会に

参加してください！

www.facebook.com/ifa.story


